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 » Was habe ICH bis heute in meinem Leben alles erreicht?

 » Was für Ziele (die ICH habe) habe ich noch nicht erreicht?

 » Worin unterscheiden sich erfolgreiche Menschen  
 von nicht erfolgreichen?

 » Warum sind Veränderungen nötig?

 » Warum wehren wir uns gegen Veränderungen?

 » Was passiert, wenn wir uns gegen Veränderungen wehren?

 » Welche Veränderungen könnte ich bei mir machen?

 » Wie erleichtern wir die Durchführung von Veränderungen?

 » Veränderungen

 » Wie wir Zustände und Verhaltensweisen erzeugen.

 » Was verstehen wir unter Vorstellungsvermögen?

 » Wie werden Träume, Ideen, Vorstellungen,  
 Ziele usw. Wirklichkeit?

 » Was für ein Selbstbild habe ich von mir?

 » Das Selbstbild – der Schlüssel für ein besseres Leben.

 » Das Selbstbild kann verändert werden.

 » Das Selbstwertgefühl

 » Was motiviert mich? Was gibt mir gute Gefühle?

 » Die Motivation

 » Wie kann man sich selbst motivieren?

 » Wie habe ich bis heute meine Ziele verankert?

 » Goalmapping – Zukunftsdesign

 » Was verstehen wir unter Erfolg?

 » Was haben wir vom Erfolg?

 » Was müssen wir also tun, um mehr Erfolg zu haben?

 » Was versteht man unter „positiv“?

 » Das Prinzip des Universums

 » Was verstehen wir unter positivem Denken?

 » Die Gesetze des positiven Denkens

 » Das Geheimnis des positiven Denkens

 » Vibration und Anziehung

 » Die Wagemutigen

 » Worauf es ankommt

 » Unsere Erfolge sind das Ergebnis unserer Gewohnheiten.

 » Ziele setzen

 » Ziele gehirngerecht formulieren

 » Das Prinzip des Ersatzes

 » Das Gesetz des Freiraumes

 » Zielerklärung

 » Was bedeutet eigentlich planen?

 » Welchen Nutzen kann Ihnen die Planung bringen?

 » Was verstehen wir unter Disziplin?

 » Was verstehen wir unter Engagement?

 » Was sind meine nächsten Schritte um mein Ziel zu erreichen?

 » Ausdauer führt zum Erfolg

 » Stellen Sie fest, welche Voraussetzungen  
 Ihnen zur Ausdauer fehlen.

 » Jeder kann Ausdauer lernen

ERFOLGS- UND ZIELETRAINING
ERFOLG ZEIGT SICH IM ERREICHEN VON ZIELEN!

WWW.HAUS-VERKAUFSTRAINING.DE
MEHR INFORMATIONEN FINDEN SIE AUF...

Sie möchten in Ihrem Leben erfolgreich Ihre Ziele erreichen? In 3 Tagen erlernen Sie Zusammenhänge erkennen, die meist  
unbewusst, jedoch entscheidend Ihren Alltag definieren. Sie lernen eine neue Sichtweise kennen, um Herausforderungen  
wirkungsvoller zu bewältigen. Sie haben das Haus-Verkaufstraining oder das Unternehmertraining schon besucht, dann ist dieses  
Training die optimale bzw. logische Ergänzung. Nehmen Sie ihren Lebenspartner mit, unabhängig davon ob dieser mit Ihnen  
zusammen arbeitet, weil eine optimale Partnerschaft besteht aus miteinander, abgestimmten Zielen.

 

Die Antworten auf diese Fragen erhalten Sie in den ersten zwei Tagen von Klaus Zimmermann.



Zimmermann GmbH & Co.KG
Albert-Schilling-Straße 24
88085  Langenargen

Telefon:  0049 (0)7543  302 8 426
Telefax:  0049 (0)7543 302 8 427
E-Mail:  info@haus-verkaufstraining.de
Internet: www.haus-verkaufstraining.de

Das Konzept der „7 Mechanismen“ ermöglicht, die selbst erschaffene Realität zu analysieren, um eigene Begrenzungen zu erkennen 
und zielführend  zu verändern. Nur wer sich nicht (mehr) als Spielball sieht, wird in der Lage sein, aktiv in seine Lebensgestaltung einzu-
greifen. Das heißt: Eigenverantwortung übernehmen und Bewusstsein entwickeln, was zu mehr Kompetenz, mehr Zufriedenheit und 
schlussendlich zu einem erfolgreichen Leben führt.

 

Genauso wie man neue Sprachen lernt oder sportliche Ziele durch Training erreicht, will der konstruktive Umgang mit den „7 Mecha-
nismen“ erworben sein und trainiert werden. Die Methode verlangt nach einer sorgfältigen Auseinandersetzung mit den gelebten 
Realitäten. Es braucht Bereitschaft und Wille, die Limitierungen erkennen zu wollen, um sie zu eliminieren. So wird es möglich, selbstbe-
stimmter und mit mehr Freiheit durch das Leben zu gehen.

 

 » Wie funktionieren die Lebensmechanismen?

 » Warum kriegen wir das was wir sind?

 » Das Leben ist „hausgemacht“!

 » Warum ist das Bewusstsein so entscheidend?

 » Alle Mängel entspringen der Angst und dem Minderwert.

 » Warum ist das sich Einlassen können so entscheidend?

 » Die aktuelle Situation begründet sich durch die Ursache.

 » Alles basiert auf der Polarität.

 » Wir erschaffen unsere Realität.

 » Nur wir selber können in letzter Konsequenz verändern.

 » Alles ist Energie.

 » Konzepte und Gefühle erschaffen den Erfolg.

 » Alles spiegelt sich durch die Resonanz.

 » Freiheit entsteht durch die Auflösung von Abhängigkeiten.

 

Machen Sie Ihren nächsten Schritt zu mehr Erfolg!

INSPIRATIONSTAG MIT MARC HÄBERLIN
LEBENSMECHANISMEN UND BEWUSSTSEIN
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ERFOLGS- UND ZIELETRAINING
ANMELDUNG

So einfach sichern Sie sich Ihren Platz

Ja, ich möchte mit der richtigen Strategie mehr Erfolg im Beruf und im Leben, 
deshalb melde ich mich verbindlich für das Training an:

Rechnungsanschrift: Teilnehmer:

Vorname + NachnameFirma

Strasse, Nr. 

PLZ, Ort

Telefon

Telefon

Mobil

E-Mail

Ort / Datum Unterschrift

Trainer: Klaus Zimmermann und Marc Häberlin

Trainingsdatum: 09.-11.10.2019

Trainingsort: Hotel Sonneck, 34593 Knüllwald-Rengshausen

Trainingszeiten:   Beginn Mittwoch, 10 Uhr – Ende Freitag, 15:30 Uhr

Teilnehmerzahl: Bitte gleich anmelden, da Teilnehmerzahl begrenzt

Investition: 3-tägiges Training mit umfangreichen Trainingsunterlagen inkl. Mittagsmenü,  
 Kaffeepausen sowie allen Tagungsgetränken.  
 (Eventuelle Übernachtungen zahlen sie bitte direkt an das Hotel.) 

 für zusammen € 1.350,-  zuzüglich MwSt., 
 Partner:  € 1.200,- pro Person zuzüglich MwSt., 
 Wiederholer: € 1.200,- zuzüglich MwSt., Ihr letztes Training war am ________________

Geld-zurück-Garantie: Weil wir sicher sind, dass Ihnen das Training viel Nutzen bringt, bieten wir Ihnen eine 
  Geld-zurück-Garantie an. Sollten Sie am Ende des ersten Trainingstages den Nutzen des Trainings  
 noch bezweifeln, zahlen Sie keinen einzigen Euro! Ohne wenn und aber!

BITTE SCHICKEN SIE DIESE ANMELDUNG PER FAX AN 07543 / 302 8 427  
ODER PER E-MAIL AN  INFO@HAUS-VERKAUFSTRAINING.DE
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